MASTERIANO
EXPERIENCE

ONDE A HISTORIA DO TEU PRODUTO DIGITAL COMECA
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MODELO DE NEGOCIOS PESSOAL

OBJETIVO: DESENVOLVER E ESBOCAR MODELOS DE NEGOCIO NOVOS OU EXISTENTES
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QUEM O AJUDA? O QUE FAZ? COMO OS AJUDA? COMO INTERAGEM? | QUEM AJUDA?

PRINCIPAIS PARCERIAS QUE O PENSE EM ALGUMAS TAREFAS COMO AJUDA DA AS OUTRAS A

APOIAM COMO PROFISSIONAL CRITICAS QUE REALIZA PESSOAS A REALIZAR OS SEUS 82 ?EJSSF 2E|“EA,QTIEST e 8&:5%‘2@93 8SEE|\L;|SVOCE
ATRAVES DE CONSELHOS, REGULARMENTE NO SEU SERVICOS REPORTA?

MOTIVACOES E TRBALHO :
OPORTUNIDADES DE X WHATS APP

CRESCIMENTO X YOUTUBE

X E-MAIL
X AFILIADOS X TRANSFORMA TAREFAS EM X PASSO A PASSO
CHECKLIST X METODOLOGIA
-~ X METODO
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PERSONA ~ NOME DO PRODUTO

OBJETIVO: CONSTRUIR A
PERSONA IDEAL, CRIACAO DE
CONTEUDO + HISTORIA

_ DORES E FRUSTRACOES
QUAIS AS DORES E
B

O QUE VE? BIO

RESUMO DA ~HISTORIA DA
PERSONA E HABITOS

COMO E O AMBIENTE QUE O
RODEIA? O QUE LE? QUE OFERTAS
RECEBE?

FRUSTRACOES DA
. PERSONA? O QUE
FOTO | IMPEDE DE
ALCANCAR OS
OBJETIVOS QUAIS O QUE OUVE?

0Ss OBSTACULO?S O QUE AS PESSOAS DIZEM DELA?
QUE ENFRENTA? QUEM ‘SAO OS SEUS
INFLUENCIADORES?

 OQUEPENSAESENTE?
"0 QUE IMPORTA PARA ELA? QUAIS



PROPOSICAO DE VALOR

OBJETIVO: FACILITAR O PROCESSO DA DEFINICAO DO PRODUTO ESPECIFICAMENTE A
PROPOSTA DE ENTREGA DE VALOR PARA O CLIENTE FINAL
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GERADOR DE
GANHOS

O QUE O CLIENTE ESPERA TER + FOCO !
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PRODUTOS E -
ERVICES ANALGESICOS

NAO CONSIGO CONCLUIR OS ME
OBJETIVOS EM 3 MESES '



